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Sie verkaufen Ihre Firma und übergeben Sie Ihrem Nachfolger 

C H E C K L I S T E 

1. Kommt ein Mitarbeiter als Nachfolger in Frage JA NEIN 

2. Kommt ein Mitbewerber als Nachfolger in Frage JA NEIN 

3. Sind Ihre Finanzen geordnet JA NEIN 

4. Sind Steuern der letzten 5 Jahre bezahlt JA NEIN 

5. Sind Sozialabgaben der letzten 5 Jahre bezahlt JA NEIN 

6. Ist die Buchhaltung à jour JA NEIN 

7. Ist noch privates in der Buchhaltung JA NEIN 

8. Wie lange ist der Mietvertrag noch gültig 20xx                

9. Verkaufen Sie mit oder ohne Liegenschaft JA NEIN 

10. Besteht die Möglichkeit das Lager zu mieten JA NEIN 

11. Wie lange möchten Sie den Nachfolger begleiten 20xx 

12. Wenn ja, welchen Lohn möchten Sie dafür Fr.  

13. Wie viele Tage in der Woche 2-3 etc. 

14. Verkaufspreis festlegen    Min. Max. 

15. Steuerliche Auswirkungen erfahren JA NEIN 

16. Ist die Finanzierung geregelt JA NEIN 

17. Wissen Sie, was Sie nach dem Verkauf tun wollen JA NEIN 

18. Wenn nein, dann suchen Sie noch heute danach JA  

 

Sie machen Ihre Firma verkaufsbereit 

C H E C K L I S T E von oben abarbeiten 

 

 


